Ndvod, jak vydélavat na
socidlnich sitich jako VA.

Prdvodce ziskGvanim prvnich zakdzek
na socidlnich sitich

Good‘Ladies



1. Vyber si sprdavnou platformu

Kazdd socidlni sit ma své specifické
publikum. NeZ za¢nes aktivné tvorit obsah,
zamysli se, kde se nachdzeji tvoji idedini
klienti.

Kde hledat klienty?

Instagram — idedlni pro vizudini obsah,
freelancery a kreativni profese

LinkedIn - skvély pro B2B sluzby a
profesiondlni networking

Facebook — aktivni skupiny a komunity,
vhodné pro nabizeni sluzeb

TikTok — rostouci platforma pro budovani
osobni znacky a edukativni obsah

Tip: Neni nutné byt vSude. Radéji si vyber
1-2 platformy a soustfed’ se na kvalitni
obsah.
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"Lidé nechtéji, aby se jim néco proddvalo.
Chtéji se spojit s nékym, kdo jim pomaze."

- Mike Stelzner




2. Optimalizuj svij profil

Tvuj profil je tvoje vizitka. Mél by jasné fikat,
kdo jsi, co délas a jak mUzes pomoci.

Co by mél obsahovat dokonaly profil?
Jasné bio s informaci o tom, ¢im se
zabyvas

Odkaz na web, portfolio nebo kontaktni
formular

Kvalitni profilové a Gvodni fotka
Klicova slova, které usnadni vyhledani
tvého profilu

_ Tip: Na Instagramu muze$ poufZit vybéry
pro prezentaci sluzeb a referenci.
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3. Tvor hodnotny obsah

Obsah je to, co pfitahuje potencidlni klienty.
Lidé musi vidét, Ze rozumi$ svému oboru a
umis jim pomoci.

Jaky obsah funguje nejlépe?

Edukaéni prispévky — tipy, ndvody, case
studies

Pribéhy a osobni zku§enosti — buduji
daveéru

Ukdzky préce - prezentuj své sluzby
Vyzvy k akci — nasmeéruj sledujici, co maiji
udélat dal

_ Tip: Obsah nemusi byt jen textovy —
kombinuj rdznou grafiku, reels a carousel
prispévky.
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4. Navazuj kontakty

Nestaci jen pfidavat prispévky — klicové je
interagovat s ostatnimi a budovat vztahy.

Jak byt vidét?

Komentuj prispévky potencidlnich klientd
Odpovidej na zpravy a dotazy

PFipoj se do relevantnich skupin a
komunit

Sdilej zkuSenosti a zapojuj se do diskuzi

_ Tip: Kazdy komentdr je prilezZitost ukazat
svou expertizu a pfitGhnout pozornost.
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.Obsah vytvdri vztahiVztah buduje
divéru. A divéra pFindasi prodeje.”

- Andrew Davis




5. Oslovuj potencidlni klienty

Cekat, az t& nékdo oslovi, neni strategie.
Pokud chces klienty, musis je aktivné
vyhledavat.

Jak oslovit klienta spravné?
Personalizovand zpréva — ukaz, ze ses o
klienta zajimala

Nabidni hodnotu — co muizes§ udélat pro
jeho byznys?

Pfidej odkaz na portfolio nebo reference
Bud' stru¢nd a vystiznd

_ Tip: Neproddvej hned v prvni zprave,
nejdriv buduj vztah.
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Dalsi kroky - co ted?

@ Ted uz vi§, jak zacit ziskavat klienty na sitich!

Udélej prvni krok:

Vyber si svou specializaci
Vytvor si portfolio

Najdi si prvniho klienta

# Chces se naucit véechny dovednosti, které
by virtudini asistentka méla ovlddat a mit
jistotu, Ze v této kariéfe uspéjes?

Pfihlas se do naseho Komplexniho kurzu

virtualni asistence, ktery ti financuje Grad
prdce.

P¥ihlasit se do kurzu


https://goodladies.cz/komplexni-kurz-virtualni-asistence/

